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IDENTIKIT E

Ragione sociale completa: CONSORZIO ACQUISTI EDILI
Sede centrale: Via Roma, 36 - 12040 Sant’Albano Stura (Cuneo)

Cae ACQUISTI CUMULATIVI
e attenzione al green

Non si rilevano particolari tensioni, mo-
nitoriamo costantemente le quotazio-
ni di acquisto e cerchiamo di risolvere

Monica Maccagno, presidente

o Attualita

Cl SONO STATE NOVITA NEL 2023?
Nel 2023 non ci sono state modifiche
societarie e il numero degli associati &
rimasto invariato.

AVETE INIZIATIVE PER IL 2024?
Abbiamo implementato la comunicazio-
ne commerciale con evidenza dei prodot-
ti offerti dalle rivendite del Gruppo Cae
attraverso canali social media e sito web.
Per il 2024 vogliamo mettere in campo
iniziative per implementare alcuni servizi.
COME E ANDATO IL FATTURATO
2023?

I 2023 ha registrato una leggera fles-
sione, pur mantenendo i volumi, in
quanto diverse classi merceologiche
hanno fatto registrare una riduzione
dei prezzi rispetto al 2022.

QUALI SONO LE VOSTRE ASPETTATI-
VE PER QUEST’ANNO?

Sulla base dei dati relativi al primo
quadrimestre 2024 ci attendiamo una
flessione dei fatturati rispetto al 2023,
ma il mercato dell’edilizia nonostante
tutto sembra ancora abbastanza fluido.
COME GIUDICATE LA REDDITIVITA
DEL VOSTRO GRUPPO?

La redditivita al momento € ancora sod-
disfacente.

NEL CORSO DEL 2023 AVETE AG-
GIUNTO NUOVI PRODOTTI E SERVI-
ZI?

Abbiamo implementato gli acquisti cu-
mulativi e inserito nuovi prodotti legati
all’evoluzione del mercato, sempre piu

orientato ai materiali ecosostenibili e di
finitura, per offrire una gamma comple-
ta alla nostra clientela, che per fortuna
sta diventando piu esigente nella scelta
dei prodotti, prediligendo la qualita.

AVETE PROGETTI IN PROGRAMMA?

Si sta valutando la possibilita di inserire
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nuovi servizi agli associati del gruppo:
siamo in fase di valutazione in base alle
esigenze di tutti noi.

o Scenari di mercato
RILEVATE TENSIONI SUI PREZZI O SU
QUALCHE MATERIALE?

Abbiamo inserito nuovi prodotti legati all'’evoluzione del
mercato, sempre piu orientato ai materiali ecosostenibili
e di finitura, per offrire una gamma completa alla nostra
clientela, che diventa piu esigente nella scelta dei prodotti,
prediligendo la qualita

Tel: 0172-430643

Mail: info@gruppocae.it

Dipendenti (del gruppo/consorzio): 1
Fornitori partner: 130

Fatturato totale: 55.000.000 euro circa

Sito internet: www.gruppocae.it

Tipologia di aggregazione: consorzio

Anno di fondazione: 1997

Presidente: Monica Maccagno

Responsabile ufficio acquisti: Claudio Agamennone
Fatturazione centralizzata: no

Aree geografiche servite: Piemonte e Liguria
Numero rivenditori associati:

2021: 25

2022: 23

2023: 23

Numero totale punti vendita: 25

Numero totale showroom: 13

eventuali problematiche con i nostri
fornitori partner.

GESTITE | LISTINI A LIVELLO DI
GRUPPO?

I listini sono monitorati dalla sede con-
sortile, che poi provvede a darne comu-
nicazione agli associati, e sono inseriti
nell’area riservata del nostro sito web.
| BONUS SI SONO RIDOTTI, CHE COSA
VI ATTENDETE?

La rimodulazione dei bonus comporta
indubbiamente una flessione dei volumi
dei materiali legati ai bonus stessi (in
particolare isolanti e componenti per la
realizzazione dei cappotti), ma siamo
fiduciosi, perché superato questo periodo
di transizione le opportunita legate alla
sostenibilita e alla riqualificazione ener-
getica offriranno ancora spazi di crescita.
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QUANTI DEI VOSTRI ASSOCIATI LA-
VORANO SU PROGETTI LEGATI AL
PNRR?

Il Pnrr sta indubbiamente creando delle
aspettative positive, al momento si ri-
scontra un incremento della richiesta di
preventivi per materiali legati a progetti
che usufruiscono del Pnrr.

C’E QUALCHE CRITICITA CHE VI PRE-
OCCUPA?

Non ci sono criticita particolari, € lo
scenario economico-finanziario globale
che non permette di fare previsioni a
lungo termine, purtroppo si naviga a
vista, ma siamo fiduciosi.

e Servizi

PERCHE UNA RIVENDITA DOVREB-
BE SCEGLIERE DI ENTRARE NEL VO-
STRO GRUPPO?

Per la contrattualistica di acquisto, mo-
nitoraggio e gestione prezzi di acquisto,
analisi e ricerca nuovi prodotti che sod-
disfino I'evoluzione del mercato, forma-
zione continua, visibilita del punto ven-
dita, senso di appartenenza al gruppo
che oggi & fondamentale per un rivendi-
tore, trasparenza e solidarieta.

QUALI SONO | PRINCIPALI SERVIZI?
Offriamo la gestione acquisti e promozio-
ni, monitoraggio prezzi, ricerche di merca-
to, immagine, marketing e comunicazione.
E SUL FRONTE LOGISTICO?

Non gestiamo direttamente questa at-
tivita.

AVETE UNA PIATTAFORMA E-COM-
MERCE?

No.

A CHE PUNTO E LA DIGITALIZZAZIO-
NE DEL GRUPPO?

Stiamo valutando la possibilita di ge-
stire una piattaforma digitale per la ge-
stione degli articoli contrattualizzati per
rendere piu fluida la ricerca degli articoli
e tutto cid che ne concerne.

QUANTE ORE DI FORMAZIONE DEDI-
CATE ALL'ANNO AGLI ASSOCIATI?
Vengono organizzati otto-dieci incon-
tri nel corso dell’anno di formazione
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ELENCO ADERENTI

PIEMONTE

ALESSANDRIA

GARBARINO GIUSEPPE DI
GARBARINO MARCO & C. SNC
Terzo D’Acqui

MORETTI SRL
Ponzone

ASTI
GALLO EDILIZIA SRL
San Damiano d’Asti

EDILCENTRO SRL
Canelli

EDILMODERNA
Calliano

MUSSO EDILIZIA SNC
Castelnuovo Don Bosco

CUNEO
ALLASIA EDILE SNC
Baldissero d’Alba

DUTTO LUCA DI DUTTO CRISTINA
Demonte

EDIL TUTTO SRL
Morozzo

EDILIZIA MARENE SRL
Marene

EDILIZIA NOVARESE SNC
Moretta

FORNACE RIPOLI SRL
Dronero

tecnico-commerciale.

QUALI ARGOMENTI RISCUOTONO
PIU INTERESSE?

Argomenti relativi a prodotti le cui ca-
ratteristiche tecniche sono particolar-
mente performanti e danno la possi-

MACCAGNO SNC
Sant’Albano Stura

MAGAZZINO EDILE SALUZZESE
SRL

Piasco

Saluzzo

Cuneo

RETIFER DI PAROLA & C. SNC
Centallo

SAROTTO GROUP
Narzole

VARRONE GIUSEPPE
Boves

TORINO
CANEPA E FARRO SRL
Torino

EDIL MATERIALI SAS
Villar Perosa

EDIL VAL SANGONE SRL
Giaveno

GRISA SNC

Avigliana

LIGURIA

SAVONA
NEGRO SRL
Cengio

GENOVA

EMPORIO MACCIO SAS DI MOIRA
OTTONELLO & C.

Masone

bilita di risolvere i quesiti posti dalla
clientela alla rivendita edile. Inoltre,
riscuotono particolare interesse i ma-
teriali legati alla ristrutturazione per
efficientamento energetico, antisismica,
sostenibilita ambientale.
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